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 سیستم بازاریابی و فرانچایز زر آفرین

 اصطلاحات و تعاریف:

که  است و خدمات تاسیسات روشی برای فروش محصول زرآفرین سیستم کسب درآمد زرین فروش است.:سیستم بازاریابی زر آفرین

به مصرف کنندگان میکنند.هر بازاریاب میتواند از فروشگاه زرین فروش در آن بازاریابان اقدام به فروش مستقیم یا غیر مستقیم کالا 

دیگر )به عنوان عضوی از تیم خود( و ایجاد گروه فروش  موجب گسترش و افزایش فروش و درآمد با تیم سازی و معرفی بازاریاب 

 خود شود.

 

 فروشگاه زرین فروش انجام میشود.تاسیسات قلب تپنده ی هر از طریق این سیستم در زمینه فروش محصولات مختلف تاسیسات و

.بیشتر فراهم کرده است لازم بودن این کالاهای تاسیساتی بستر مناسبی را برای فروشو به دلیل رایج و مکانی است   

 این سیستم درآمدزایی از یک روستا تا یک شهر کوچک و برگ قابل پیاده سازی و درآمدزایی است. زرآفرین میتواند شغلی پاره وقت

رد. این شغل نیاز ار گروهی صورت میگییا گاها تمام وقت باشد.زرآفرین شغلی پردرآمد است که بر پایه فعالیت فروش شخصی و ک

 .  به سرمایه ندارد و کلیه ساپورت لازم را زرین فروش برای جامعه زرآفرین انجام میدهد.

ن سیستم  ثبت نام کرده و اقدام به در آه فرصت درآمدزایی زرآفرین دن ب:به فردی اطلاق میشود که با معرفی شبازاریاب مستقل  

 فعالیت فروش و بازاریابی و درآمدزایی میکند.

ستقل :مزایا بازاریابی م  

 امکان فعالیت و فعال بودن جایگاه فروش

ی در خرید از زرین فروشپورسانت همیشگ  

تیم سازی برای درآمد بیشتر امکان  

 دارای هویت و عضو خانواده زرین فروش

از حد متوسط تا شگفت انگیزدرآمد   

خود را به عنوان هد  تیو فعال باشندیم یندگینما طیکه مشمول شرا رانیدر هر شهر ا نیزرآفر ستمیس  یها ندهیبه نما: دریسر ل 

فروش علاوه بر  نیزر یندگیازنمایامت دیبا خر انیگروه از متقاض نی.اشوندیدر آن شهر آغاز نموده اند اطلاق م یو آموزش یمرکز

گرددیم یمعرف زیدر آن شهر ن نیزرآفر یدریبه عنوان سر ل ساتیتاس یبرندها  نیتراز به یفروشگاه یراه انداز .  

  شودیم یبانیفروش پشت نیزر یدفتر مرکز قیامورات مربوطه از طر هینداشت کل ییا ندهیفروش نما نیزر یدر شهر اگر
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.لیدر وظیفه آموزش و هماهنگی کامل بروی جامعه مشتریانه تحت پوشش شودیاو محسوب م دریمستقل ل ابی: معرف هر بازاردریل

زان افزایش درآمد خود و تیمش ایفا میکند.بسزایی را در می لیدر نقشبین اعضای تیم خود را برعهده دارد.  

.او به او اختصاص داده میشود  سیستم زرآفرین کدت وی در : پس از تکمیل ثبت نام بازاریاب مستقل و ثبت اطلاعاکد واحد بازرگانی

 میتواند از این کد به عنوان کد معرف برای جذب هم تیمی خود استفاده نماید.

: فردی است که کالاهای فروشگاه را به منظور مصرف از بازاریاب مستقل خریداری میکند.مصرف کننده نهایی  

ای درآمدزای سیستم ر به تیم سازی و استفاده از پلن هخرید نمایند و قاد وشگاه یتوانند از فر: مشتریانی هستند که فقط مپایهمشتری 

.زرآفرین نیستند  

: خرید برای مصرف شخصی و یا فروش مستقیم کالا به مصرف کنندگان.خرده فروشی   

:مبلغی که هر فرد به تناسب میزان فروش شخصی و عملکرد افراد زیر مجموعه خود دریافت میکند و حداکثر تا تاریخ ششم پورسانت

با توجه به مبلغ فروش درصد  40الی  5پورسانت فروش هر محصول متنفاوت است و محصولات از بعد به وی پرداخت میگردد.ماه 

.کالا پورسانت دارندآن ظریب   

این پاداش با  : مبلغی است که به ازای رسیدن بازاریاب مستقل به هر کدام از رده های سیستم زرآفرین به وی پرداخت میگردد.پاداش

 تیم سازی بازاریاب و سرپرستی و گسترش آنها برای او اختصاص  داده میشود.

و توسعه پاداش بازاریاب مستقل در قبال فعالیت فروش  ه پورسانت وسیستم برای محاسب و معیار  برنامهطرح درآمدزایی )سوددهی(:

 و آموزش و رتبه  محاسبه میگردد.

هر یک از بازاریابان مستقل میتوانند براساس میزان مشخصی فروش و فعالیت ماهانه رده یا رتبه ایی را در شبکه : رده یا رتبه

بیان شده است. در ادامه  از این رتبه ها در طرح درآمدزایی زرآفرینفروش کسب نمایند.پورسانت و پاداش  متناسب با هر یک   

بازاریاب واجد شرایط دریافت پورسانت  . : حداقل میزان خرید ماهانه توسط بازاریاب مستقل که به ازای تحقق آنحداقل خرید

ماهانه  این مبلغ همان خریدی است که از فروشگاهمیلیون ریال میباشد.30میباشد.حداقل خرید طرح زرآفرین برای هر بازاریاب مبلغ 

  فعال نشان میدهد. این محدود معیاری برای همکاری فی مابین است. و جایگاه او را لیت بازاریاب استانجام میدهد و نشان گر فعا

: عددی است که مبنای پرداخت پورسانت و تابعی  از حاشیه سود شرکت است که در درصد پورسانت فروش هر شاخه ضریب کالا

 کالایی ضرب میگردد.

فرد معرفی کننده قرار  یا سطح اول به شرکت معرفی میگردد.در گروه اول:هر فرد که به عنوان بازاریاب مستقل  یا سطح گروه

 میگیرد.به همین ترتیب هر معرفی جدید گروه جدیدی در سطح جدید را در شبکه فروش افراد ایجاد میکند.

: هر شاخه مجزا که مستقیم با بالاسری خود وصل میشود یک گروه فروش نامیده میشود.روه فروشگ  

بازاریاب مستقل گفته میشود. یک  تمامی اعضای گروه های فروش به :تیم  

میشود که : در صورتی که در پایان هر ماه فردی حائز شرایط نشده باشد.طرح درآمدزایی شرکت اینطور در نظر گرفته غربال گری

 گویی فرد در سازمان وجود ندارد و هر فرد حائز شرایط در سطح اول آن جای لیدر خود قرار میگیرد.

حجم فروش گروه عبارت است از فروش شخصی فرد بعلاوه تمامی گروه فروش .حجم فروش گروه فروش:  

فروش خود پورسانت دریافت میکنند.سطح از گروه  6هر یک از بازاریاب مستقل متناسب با رده سازمانی تا حداکثر **  

 

 انواع پورسانت:
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:به مصرف کننده الف: پورسانت فروش شخصی  

درصد از فروش شخصی ماهانه بازاریاب مستقل به صورت تخفیف نقدی برای آنها در نظر گرفته میشود.که این  22حداکثر تا 

محاسبه میگردد.توجه بفرمایید که این درصد به صورت  درصد در هنگام خرید بروی فاکتور با توجه به ضریب هر کالا برای وی

میلیون تومان .فاکتور دوم چون مجموع  خرید ماه  1تومان بود  و فاکتور دوم  2500000تجمیعی میباشد.مثال:اگر فاکتور اول مبلغ 

درصد پورسانت محاسبه میگردد. 17میلیون تومان فاکتور دوم با 1تومان . 3500000ایشان شده   

بدلیل جلوگیری از سو استفاده افراد سود خرید اول در صورتی محاسبه میگردد که بازاریاب خرید ثانویه ایی را در طول یکماه ثبت 

.نماید  

فروش شخصی )ریال(مبلغ  )درصد(از مبلغ کل فاکتور درصد پورسانت   

0-200.000.000 20 

200.000.000 -600.000.000 30 

به بالا       600.000.000 40 

  

:ب: پورسانت فروش شخصی به همکاران  

فروش و بازاریابی بازاریاب مستقل میتواند در هر شهر ایران به همکاران تاسیسات در زمینه های مختلف از طرف زرآفرین اقدام به 

 نماید.درصد پورسانت این فروش ها به شرح زیر میباشد.

)ریال( هر فاکتور فروشمبلغ   درصد پورسانت از سود فاکتور 

0-100.000.000  25 

100.000.010 – 250.000.000  30 

250.000.001- 400.000.000  35 

به بالا   400.000.010  45 

 

:اداش کسب رتبه در زرآفرین پ: پ  

چنانچه در پایان ماه موفق به کسب یکی از رده های سازمانی به شرح جدول زیر گردند پاداش مربوط به همان  کلیه بازاریابان مستقل

 رده را دریافت خواهند کرد.

کلیه رده های سازمانی موظف هستند از طریق آموزش و حمایت افراد که در رده پایین تر خود قرار دارند زمینه ارتقا آنها را فراهم 

 سازند.

 

  

 نام سطح بندی حداقل میزان فروش گروه فروش)ریال( حداقل تعداد افراد گروه فروش پاداش )ریال(

15 .000.000 نفر 3   ستون فروش 390.000.000 

نفر 10 48.000.000  ژنرال فروش 2.250.000.000 

نفر 35 107.000.000  زرین فروش 250.000.000..5 
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نفر 110 520.000.000 جادوییفروشنده  15.500.000.000   

نفر 335 1.640.000.000  ابر فروشنده 48.000.000.000 

 

 ت: پورسانت سطحی در گروه های فروش:

 به کلیه بازاریابان مستقل از سطح ژنرال فروش به بعد پورسانت سطح های فروش خود را دریافت خواهند نمود.

 این پورسانت پس از اعمال فشرده سازی در گروه فروش انجام میگردد.

.ی تیم محاسبه میگرددفروش اعضا سود درصدها در هر سطح متناسب با این  

 سطح  سود فروش تیم مبلغ کل درصد

 سطح اول 2

 سطح دوم 1.5

 سطح سوم 1
 

 ث: پورسانت فروش خدمات پروزه ایی یا دوره های آموزشی:

تاسیسات چه به صورت پروژه ایی و قراردادی )معرفی توسط بازاریاب مستقل( و یا فروش دوره های آموزشی با فروش خدمات 

.حضوری و غیر حضوری در زمینه آموزش میتوانند مطابق جول زیر پورسانت دریافت کنند  

مبلغ دوره و خدمات درصد /آموزش)ریال(میزان فروش خدمات   

دوره آموزشی 0-3/       0-80.000.000 5  

دوره آموزشی 4-10/      80.000.010-330.000.000 8  

دوره آموزشی به بالا 11به بالا    /    -330.000.010 12  

 

 

 

 

 

 

 ج: تامین کالای تاسیساتی پروژه ایی:

در پروژه های ساختمانی بزرگ و با معرفی آنها به شرکت و رزرو پروژه برای بازاریابی اقدام نماید تا به  بازاریاب مستقل میتواند

 قرارداد منجرب شود.پلن درآمدزایی بازاریاب مستقل از این نوع فروش به شرح جدول زیر است.

از سود زرآفرین درصد  مبلغ قرارداد پروژه)ریال( 

25 0 -  100.000.000  

30 100.000.010- 600.000.000 

35 600.000.001 – 1.250.000.000  

به بالا  1.250.000.001 40  
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مرکز آکادمی ح : فرانچایز یا نمایندگی زرآفرین) سیستم درآمدزایی + اعطای نمایندگی فروش معتبر ترین برندهای تاسیساتی + 

 تاسیساتی + اعطای نمایندگی خدمات(

میتوانند تقاضای نمایندگی را به شرکت اعلام کنند.ما به سابقه بیش از علاقه مندان به سر لیدری سیستم زرآفرین در هر شهر ایران 

درجه اول در این زمینه و های مختلف برند  فروش و پخش یک دهه در زمینه صنعت تاسیسات کشور و با بهره گیری از نمایندگی

و اعمال خدمات نصب و پس از فروش همچنین آموزش شاخه های مختلف تاسیساتی به کار جویان با اعطای مدرک فنی و حرفه ایی 

 در زمینه های مختلف تاسیساتی فعالیت مینماید.

از این رو متقاضیانی که چه تجربه فعالیت در این زمینه را دارند و یا بدون تجربه کافی) از طریق آموزش و راه اندازی توسط 

تاسیسات با ما مکاتبه نمایند. در زمینهزرآفرین( هستند میتوانند برای داشتن مجموعه ایی کامل و بروز   

پلن درآمد زایی سیستم زرآفرین برای سر لیدر بسیار شگفت انگیز خواهد بود.شرایط اعلای نمایندگی در جدول زیر گردآوری شده 

 است.

ساله میباشد و بعد از اتمام قرارداد و آنالیز عملکرد نماینده در منطقه  2قرارداد نمایندگی و فرانچایز زرین فروش با نماینده سیکل 

توافق تمدید میگردد.تحت پوشش در صورت   

.ب سر لیدر پاداش به شرح زیر دریافت نمایدبازاریاب مستقل میتواند با جذ  

عیت )ریال(مبلغ هر فرد در جم پاداش بازاریاب مستقل  جمعیت شهر و حومه 

درصد از مبلغ کل امتیاز 20 نفر 100.000زیر  5500   

درصد از مبلغ  کل امتیاز 20 نفر 200.000 – 100.001 5000   

درصد از مبلغ کل امتیاز 20 نفر 300.000 – 200.001 4500   

درصد از مبلغ کل امتیاز 20  4000 300.001 – 500.000  

امتیازدرصد از مبلغ کل  20 به بالا 500.001 2500   

 

:امتیازات نماینده زر آفرین  

و ایجاد پلن فروش و یررس بازار موجود نماینده و جامعه مشتریان در هر بخش تاسیسات در شهر مربوطه و فرصت سازب  

نماینده یمشخص و منحصر برا یبازاریاب  

۲) آموزش پگیشرفته یکلا یمد نظر نماینده در تاسیسات و برگزار یدر زمینه ها یکلاس آموزش تخصص یامکان برگزار  

یو فروش و رفتار با مشتر یبازاریاب  

مرتبط یبرندها یانحصار یتاسیسات با قیمت دسته اول در این زمینه و حدالمکان واگزار یاز اجناس و کالاها یامکان بهره مند  

همکاران شهر نماینده مربوطه در شهر نماینده یزمینه پر مصرف برا ۵ات در ایجاد لاین پخش قطع  

در شهر مربوطه یو حرفه ای یبا مدرک فن یآموزش یلاین خدمات ودوره ها یامکان ایجاد و راه انداز  

نماینده خواهد شد( و آموزش لازم جهت فعالیت ی)سود سطح اول برا یایجاد مرکز سر لیدر  

  یبیشتر و پر بازده با نماینده در طول مدت زمان نمایندگ یها یایجاد همکار

خدمات در صورت لزوم یپشتیبان یو اختصاص نیرو یقرارداد یامکان ساپورت کالا در پروژه ها   
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 اختصاص لاین فروش کالا خدمات و آموزش آنلاین در وب سایت شرکت و اختصاص سود خرید آنها توسط مصرف کننده به

در شهر مربوطه نماینده  

  اختصاص اعتبار به نماینده در فروش کالا به نماینده

:یلازم جهت درخواست نمایندگ شرایط  

جهت خرید امتیاز و استارت اولیه کسب و کار یداشتن سرمایه کاف  

کسب وکار یو مکان مناسب جهت شکل گیر یامکان ایجاد تجهیزات سخت افزار  

مرتبط یا غیر مرتبط یو آدرس دقیق فروشگاه و رزومه کار یارسال مدارک هویت  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 مثال درآمدی بازاریاب مستقل :
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 نمودار بالا وضعیت گروه فروش یک بازاریاب مستقل را مشاهده میفرمایید

:وضعیت گروه فروش یبررس  

مصرف کننده )با حرف )ز( در جدول زیر نمایش داده  ییا مشتر معمولی بازاریابنفر آنها  6است که نفر  ۱۰اول: شامل  سطح

در جدول  ۴و۳و۲و۱مستقل با اعداد  ابیبازار .هم تیمی او فعالیت میکنند که به عنوان مستقل هستند ببازاریا نیز  نفر ۴میشود(و 

این نفرات سطح یک این بازاریاب مستقل است. .زیر نمایش داده میشوند  

(نفر است )با حرف )ر( در جدول زیر نمایش داده میشود ۱۲دوم : شامل  سطح  

نفر میباشد. ۲۲بازاریاب فروش : مجموع تیم فروش بازاریاب مستقل شامل  یمیزان دریافت پورسانت فرض یبررس  

(نفراست ۱۰بالاتراز  او دوم سطح فروش )مجموع ژنرال بازاریاب: رتبه  

به شرح جدول زیر  زرین فروش  پر مصرف و روتین از شرکت یدو کالا اریاب در طول ماه با فرض خرید ازفروش و خود ب گروه

 است.

)ریال(قیمت ظریب کالا  شرح کالا 

مرحله ایی 7تصفیه آب اسمارت درآپ تایوان  69.975.000 0.8  

آپپک فیلتر تصفیه آب اسمارت در 2.450.000 0.8  

 

.است یحصولتنوع م ۵۰۰۰ دارای زرین فروش فروشگاهاست  یلازم به یادآور  

 

 نام عضو سطح کالای خریداری شده مبلغ خرید بازاریاب از شرکت )ریال(



 به نام خدا

عدد پک فیلتر 6عدد تصفیه آبّ  و 4 294.600.000  بازاریاب مستقل ژنرال فروش 

لتریعدد پک ف 1آبّ  و  هیعدد تصف1 72.425.000  بازاریاب ز 1 

لتریعدد پک ف 1آبّ  و  هیعدد تصف1 72.425.000 ز ابیبازار 1   

تصفیه آبّعدد 1 69.975.000 ز ابیبازار 1   

لتریعدد پک ف 1آبّ  و هیعدد تصف1 72.425.000 ز ابیبازار 1   

آبّ هیعدد تصف1 69.975.000 ز ابیبازار 1   

لتریعدد پک ف 2 4.900.000 ز ابیبازار 1   

لتریعدد پک ف 3آبّ  و  هیعدد تصف2 147.300.000 1ابیبازار 1   

لتریعدد پک ف 2آبّ  و  هیعدد تصف1 74.875.000 2 ابیبازار 1   

لتریعدد پک ف 3آبّ  و  هیعدد تصف5 357.225.000 3 ابیبازار 1   

لتریعدد پک ف 2آبّ  و  هیعدد تصف2 144.850.0000 4 ابیبازار 1   

لتریعدد پک ف 1آبّ  و هیعدد تصف1 72.425.000 ز ابیبازار 2   

لتریعدد پک ف 1آبّ  و  هیعدد تصف1 72.425.000 ز ابیبازار 2   

لتریعدد پک ف 2آبّ  و  هیعدد تصف2 144.850.000 ز ابیبازار 2   

آبّ هیعدد تصف1 69.975.000 ز ابیبازار 2   

آبّ هیعدد تصف2 139.950.000 ز ابیبازار 2   

لتریعدد پک ف 1 2.450.000 ز ابیبازار 2   

لتریعدد پک ف 2آبّ  و  هیعدد تصف1 74.875.000 ز ابیبازار 2   

آبّ هیعدد تصف1 69.975.000 ز ابیبازار 2   

لتریعدد پک ف 1آبّ  و  هیعدد تصف1 72.425.000 ز ابیبازار 2   

آبّ هیعدد تصف1 69.975.000 ز ابیبازار 2   

لتریعدد پک ف 2آبّ  و  هیعدد تصف1 74.875.000 ز ابیبازار 2   

لتریعدد پک ف 2 4.900.000 ز ابیبازار 2   

 جمع کل گروه فروش 2.250.075.000
 

 

 محاسبه پورسانت فروش شخصی بازاریاب مستقل:

درصد برای او محاسبه میگردد: 30ریال در یک ماه پورسانت  294.600.000با فرض مثال فروش مبلغ   

294.600.000  x 30% x  0.8 (ظریب کالا)  = 70.704.000 rial 

 محاسبه پورسانت فروش گروه بازاریاب مستقل :

بازاریاب : 1پورسانت سطح   

1.086.375.000 x  2% = 21.727.500 rial 

بازاریاب: 2رسانت سطح پو  

869.100.000   x  1.5% = 13.036.500 rial 

ریال میباشد. 48.000.000پاداش ژنرال فروش با مجموع فروش  کلی تیم بازاریاب فروش مبلغ     

:مبلغ کل پورسانت   



 به نام خدا

48.000.00  +21.727.500  +13.036.500  +70.704.000   =  153.467.500    rial 

 

  میابد. افزایش یدیگر بازاریابان نیز به همین شکل محاسبه میگردد . با تکمیل تیم فروش و غیره این سود به صورت تصاعد یبرا

فروش  و بسیار رایج است و با فرض اینکه شخص بازاریاب دیگر محصولات زرین فروش استفاده نکند یاین مثال نمونه دست یافت

  را جذب نکرده باشد.  یخدمات و آموزش نداشته باشد و سر لیدر

 

 

 

 موفق باشید


